Elaborer votre argumentaire éclair

Suivez ces étapes qui vous aideront a rédiger un bon argumentaire.

0 Enoncez votre objectif. Décrivez I'objectif de votre argumentaire éclair et ce que votre
interlocuteur doit savoir sur votre entreprise.

e Dressez la liste des probléemes et des solutions. Expliquez trois problémes que votre entreprise
peut aider a résoudre.

e Présentez votre argument de vente unique. Expliquez votre offre et ce qui vous démarque de la
concurrence.

° Définissez votre question pour entamer une conversation. Rédigez une question ouverte qui
suscitera I'intérét de votre auditoire et laissera la porte ouverte a la discussion.

e Créez votre argumentaire éclair. Utilisez les éléments qui précédent pour rédiger votre
argumentaire complet ci-dessous.
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